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Jestesmy polsko - niemieckim mostem |
dla Panstwa dziatalnosci =l
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Czy chcg Panstwo odnosic¢ sukcesy na rynkach niemieckojezycznych?

Oferujemy Panstwu indywidualne i efektywne rozwigzania prowadzgce do sukcesu.




Nasza wizja i misja
— Panstwa szansa

Pomagamy w zdobywaniu inwestorow,
nowych rynkdw i partneréw biznesowych.

Rozwinelismy koncepcje opartg na wieloletnim doswiadczeniu.
Mamy kompetencje w pozyskiwaniu potencjalnych partneréw biz-
nesowych oraz w zaktadaniu i rozbudowie firm chcgcych dziata¢ za

granica.

Réznigce sie organizacje osiggajg lepsze efek-
ty w dziataniu poprzez wspoétprace, koordyna-
cje i synchronizacje.

Pozyskiwanie nowych kanatéw sprzedazy.

Innowacyjne pomysty dla pozyskiwania dal-
szych rynkow.

ROZWIAZANIA




Czesto na przeszkodzie ekspansji
| inwestycji stajg rézne przeszkody:

odmienne regulacje P
roznice
kulturowe

praktyki podatkowe
handlowe i prawne

Jesli chcg Panstwo, aby Wasza firma
odniosta sukces na rynku
niemieckojezycznym

stuzymy pomocag poprzez nasze
rozwigzania koncepcyjne.




Ustuga ,.Small” - wspomaganie eksportu
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Zakres oferty:

zainteresowanie potencjalnego partnera niemieckiego
ofertg polskiej firmy

ustalenie grup docelowych

segmentacja produktéw pod wzgledem odbiorcow
selekcja potencjalnych adresow

zorganizowanie 6 do 12 spotkan z potencjalnymi part-
nerami niemieckimi przez caty okres trwania umowy

spotkania i negocjacje prowadzone samodzielnie przez
strone polska

Koszty ustugi:

miesieczne wynagrodzenie ryczattowe
stworzenie prezentacji firmy

- ptatne jednorazowo

wdrozenie projektowe

— poznanie firmy i jej produktéw

- ptatne jednorazowo

Czas trwania ustugi:

6 miesiecy

Gwarancja zwrotu pieniedzy — produkt ,Small”

W czasie trwania umowy zleceniodawca moze otrzymac zwrot w wysokosci 50% wptaconego miesiecznego honorarium w przypadku, gdy z przyczyn
lezacych po stronie EDI GmbH nie dojdzie do minimum 6 spotkan. Warunkiem jest spetnienie przez Zleceniodawce zalecen Zleceniobiorcy.




Ustuga ,Medium” - wstepna penetracja rynku
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/akres oferty:

zainteresowanie potencjalnego partnera niemieckiego
oferta polskiej firmy

ustalenie grup docelowych
segmentacja produktéw pod wzgledem odbiorcow
selekcja potencjalnych adreséw

zorganizowanie przez zleceniobiorce 1-2 spotkan w cig-
gu miesigca lub 3-4 spotkan co drugi miesigc (zaleznie od
preferencji zleceniodawcy) z potencjalnymi partnerami
wspolny udziat w wizytach u kontrahentéw
prezentacja produktow w trakcie negocjacji z potencjal-
nymi klientami i kontrahentami

organizacja przyjazdéw polskiej strony, rezerwacja ho-
teli, odbior z lotniska, itd.

Koszty ustugi:

miesieczne wynagrodzenie ryczattowe
+ koszty podréozy

stworzenie prezentacji firmy — ptatne jednorazowo

wdrozenie projektowe - poznanie firmy i produktow
- ptatne jednorazowo

Czas trwania ustugi:

12 miesiecy




Ustuga ,Large” - petna obstuga CED
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/akres oferty - organizacja wspotpracy z kontrahentem niemieckim az

wdrozenie projektowe - poznanie firmy i jej produktéw do podpisania umowy

- wspolna akwizycja i generowanie Leads (potencjalnych
klientéw) dla zleceniodawcy

mozliwos¢ sprawdzenia wiarygodnosci kontrahenta
niemieckiego
organizacja przyjazdow polskiej strony, rezerwacja ho-

: i ie 3 do 5 spotkar miesiecznie z potencjal-
z0organizowanie 0 O SpOotkan miesiecznie z potencja teli. odbiér z lotniska, itd.

nymi kontrahentami
wspolne spotkania - prezentacja, negocjacje - az do Koszty ustugi:

podpisania umow . : .
- miesieczne wynagrodzenie ryczattowe (cena zalez-

na jest od doswiadczenia eksportowego i aktualnego
przygotowania klienta do wejscia na rynek niemiecko-
jezyczny) + koszty podrézy

pomoc w przygotowaniu przedsiebiorstwa do wyma-
gan rynku niemieckiego (wspdlne dopracowanie po-
szczegolnych elementéw - strony internetowej, ogol-
nych warunkow sprzedazy, oferty, cennika, broszur,

dokumentacji technicznej - w biznesowym jezyku nie- (Czas trwania ustugi;
mieckim, wsparcie w komunikacji)

12 miesiecy
- odpowiedni dobdr partnera niemieckiego do mozliwo-
Sci technicznych i finansowych strony polskiej Dodatkowe informacje:
« pozyskiwanie nowych kanatéw sprzedazy (penetracja rynku) « wszystkie dodatkowe koszty (za zgoda zleceniodawcy)
- innowacyjne pomysty na pozyskiwanie dalszych seg- okreslone sg w ofertach 1, 2

mentow rynkowych « szczegOtowy opis Swiadczen zawiera umowa o doradztwo




Inne dziatania na rzecz klienta

Pomoc w realizacji umow kupna-sprzedazy to-
wardw i ustug (eksport/import) oraz kontrole
dostaw towardw i wykonania ustugw Niemczech

« wspolne pozyskiwanie klientéw
sprawdzenie wiarygodnosci partneréw han-
dlowych

opracowanie lub sprawdzanie umoéw z kon-
trahentami

monitoring i controling realizacji zawartych
umow

Organizacja wspotpracy
z kontrahentami niemieckimi

organizacja serwisu

« zapewnienie czesci zamiennych

Pomagamy w realizacji
| organizujemy wspotprace

realizacja gwarancji
szkolenia produktowe



Inne dziatania na rzecz klienta
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Wybor niemieckich przedstawicieli
handlowych i zawieranie z nimi umow

« wyszukiwanie odpowiednich kandydatéw na
rynku pracy

« zamieszczanie ogtoszen o naborze kandydatéw
do pracy

« selekcjaiweryfikacja kandydatow

« zatrudnienieiszkolenie przedstawicieli han-
dlowych

Zaktadanie w Niemczech niesamodzielnych filii

— odpowiedzialnos¢ prawna i kwestie decyzyjne pozostajg
w gestii przedsiebiorstwa polskiego

« zatatwianie spraw formalnych
« pomoc w wyborze lokalizacji

« rejestracja filii

« obstuga prawna i rachunkowa

Zaktadanie niezaleznych pod wzgledem praw-
nym oddziatow w Niemczech, samodzielna
dziatalnos¢ gospodarcza

zatatwianie spraw formalnych
« pomoc w wyborze lokalizacji

- rejestracja oddziatu

« obstuga prawna i rachunkowa




Inne dziatania na rzecz klienta

Zaktadanie spotek osobowych i kapitatowych
w Niemczech

« pomoc w znalezieniu partneréw
« sprawdzanie wiarygodnosci partneréow

rejestracja/pomoc w uzyskaniu wymaga-
nych konces;ji i pozwolen

obstuga prawna i rachunkowa

Zaktadanie stowarzyszen nieprowadzgcych dzia-
talnosci gospodarczej i realizujgcych nastepujgce
potencjalne cele w Niemczech (przyktadowo):

zwigzek zakupowy

transfer technologii

zwigzek wykorzystujgcy wspoélny park maszynowy
- konfekcjonowanie

- zwigzek windykacyjny

- realizacja praw autorskich

wsparcie i pomoc w planowaniu i realizacji in-
westycji budowlanych w Niemczech (pozwo-
lenia i zgody publiczno-prawne, np. przetargi)
pomoc w realizacji wszelkiego typu inwestycji

« akwizycja prywatnych i publicznych srod-
kow pomocowych
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Charakterystyka

European Distribution
Ideas GmbH

Wieloletnie doswiadczenie we
wprowadzaniu firm na rynki
niemieckojezyczne

Specjalizacja w pozyskiwaniu
nowych klientéw biznesowych

Ochrona interesow Klienta
na rynkach niemieckojezycznych

Oferowanie kompleksowych
dziatan obejmujgcych szereg ustug
z réznych dziedzin, dzieki
wspotpracy z podwykonawcami

Wspétpraca z wysoko
wykwalifikowanymi partnerami
z réznych branz

Wypracowywanie rozwigzan
dostosowanych indywidualnie do
kazdego Klienta

Komunikacja takze
w jezyku polskim

Znajomos¢ mentalnosci klientéw
- zaréwno niemieckich jak i polskich

Dlaczego warto z nami wspotpracowac?

Mozliwosci wynikajace
z korzystania
z ustug EDI GmbH

Minimalizacja ryzyka dla Panstwa
przedsiebiorstwa

Mozliwos¢ ekspansiji na rynkach
niemieckojezycznych, zdobywanie
rynkéw zbytu, generowanie
dodatkowych obrotdéw

Zmniejszenie niebezpieczenstwa

zwigzanego z wejsciem na nowe

rynki - od pozyskania kontrahen-

téw do podpisania umoéw i pierw-
szych dystrybucji

Oszczednos$¢ czasu,
ograniczenie kosztéw dla
Panstwa przedsiebiorstwa

Dobra jakos¢ swiadczonych ustug

Mozliwos¢ wsparcia Panstwa
przedsiebiorstwa zaleznie od
zapotrzebowania w danym
momencie

Komfort dla polskiego partnera

Ograniczenie ewentualnych
nieporozumien
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Adam Dzida

ekspert w sferze sprzedazy

* 15 lat doSwiadczenia w sprzedazy ze
specjalizacjg w pozyskiwaniu rynkdow,
wprowadzaniu produktéw na rynek oraz
zaktadaniu spotek-corek za granica

* jezyki: polski, niemiecki, angielski, pod-
stawy rosyjskiego i czeskiego

Markus Konig

adwokat i doradca podatkowy

« Ponad 15 lat doswiadczenia w zakresie
doradztwa prawnego. Specjalizacja: pra-
wo przedsiebiorstw

 Doradztwo klientom rozpoczynajgcym
dziatalnosc za granica

* Prowadzi seminaria dotyczgce zaktada-
nia przedsiebiorstw i prawnych warun-
kow ramowych

Minimalizacja ryzyka dla Panstwa
przedsiebiorstwa
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